
B AC H E LO R
R E S P O N S A B L E 
DÉVELOPPEMENT 
C O M M E R C I A L

Cette formation en alternance, permet d’acquérir 
les connaissances techniques bancaires et 
d’assurances liées au marché des particuliers, 

UNE FORMATION EN ALTERNANCE

644H de formation

2 semaines en entreprise

2 semaines en formation HÉBERGEMENT

RESTAURATION

PARKING

fx.michel@ecpf.school 04.92.70.75.25

Contact : François-Xavier MICHEL

ECO CAMPUS
445 rue Gabriel Besson
04220 Sainte-Tulle

OPTION BANQUE & ASSURANCE



LA FORMATION

MODALITÉS PÉDAGOGIQUES 
& D'ÉVALUATION

PRÉ-REQUIS

LA FORMATION

LES MÉTIERS PRÉPARÉS

PROGRAMME

Formation en alternance, en présentielle 
Évaluations ponctuelles - Examen final

Bac +2 (BTS, DUT et Autres) 
Être titulaire d’un diplôme de niveau III (BAC +2) 
dans le secteur de la banque ou du commerce 

La formation est assurée conjointement par 
les équipes pédagogiques de l’école ou la 
CCI partenaire et celles du CFPB. 

Gérer et assurer le développement 
commercial 

Manager une action commerciale

Prospecter, analyser les besoins et 
négocier une offre 

Commercialiser des produits banque 
& assurance

Conseiller commercial 
Chargé d’affaires 
Conseiller en gestion patrimoniale 
Directeur d’agence


